泰安银行基本情况介绍
泰安银行作为我市的地方性银行，坚持“着眼区域经济、扎根泰安市场”的发展定位；秉承“至诚入微、随需遂行”的服务理念，遵循“专注于小、致力于快、凝聚于心”的经营风格，以服务基层社区、服务小微企业、支持现代农业为切入点，力求为泰安市小微企业客户提供最佳金融服务，全力支持泰安市小微企业的健康发展。
2012年，我行董事会制定了《2013-2017年五年发展规划》，明确提出了“扎根泰安，成为区域内精品化、差异化、具有深厚底蕴及核心竞争力的中小企业伙伴银行和社区银行”的全行发展战略定位。按照这一战略定位要求，泰安银行走出了一条符合我行实际的差异化、专业化、特色化发展之路。截至2015年11月底，我行小微企业贷款余额7.36亿元，小微企业贷款客户数892户。
泰安银行积极响应监管部门要求，坚持立足服务中小企业、服务市民、服务地方经济的市场定位，为加快推进泰安商行小企业业务发展，提高小企业业务营销能力和风险管理水平，实现小企业贷款业务的特色化和差异化，打造泰安商行小企业贷款特色模式，在综合考虑全市银行竞争力、市场占有率、泰安银行发展的战略规划的情况下，成立小微企业金融部，走品牌化专营道路。
通过成立小微企业金融部泰安银行更进一步加强了对小微企业的信贷支持力度，借助小微企业金融平台，一是整合全行资源，加大投入力度，继续保持并加大对小微企业业务的资源倾斜；二是建立以风险、营销为核心的管理架构；三是部门实行独特的管理培训、风险管控、系统建设、绩效考核、制度建设、产品研发等各项机制。
泰安银行小微企业金融部负责全行的小微企业业务营销推进、营销管理，以及授权内小企业风险管理和业务经营。主要面向小型、微型企业、个体工商业主提供更加专业的信贷服务，致力于打造小微企业融资的专业服务平台。

该部门实行区域下强条线的管理模式，通过设立小微企业金融团队的方式，立足支行发展业务，营销经理负责业务开拓及受理，风险经理进行业务风险防控。采用独特的风险管控技术，贯穿业务全流程，主要通过贷前、贷中、贷后三个环节全面把控风险。采用三人审批的审贷会模式，有效避免业务审批的一言堂形式，贷款审批更加客观公正，利于防范信贷风险。注重市场调研，善于进行链条式的营销，总结不同行业客户的特点，针对客户需求设计出专项产品，目前小微企业金融部设计出的“乳品供应链贷款”、“保证保险贷款”、“房产抵押循环贷”等贷款品种，受到各类客户的一致好评。
    作为支持实体经济的金融部门，泰安银行小微企业金融部一直走在服务客户的最前线，充分考虑客户的需求，提高服务效率，提升服务质量。为泰安地区的小微企业客户送去最贴心的服务。
